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株式会社アイ・アール・システム

採用情報

会社概要

営業営業営業 （正社員）

応募条件
・ 論理的思考力と好奇心をお持ちの方
・ 物事に粘り強く取り組める方
・ 英語の基礎知識（中学レベル）
【歓迎】
・ 理系学科出身者
・ 科学に興味関心をお持ちの方
・ 旅行が好きな方
・ 入社後、英語学習に積極的に取り組める方
（海外メーカーとのメール、WEB会議や
電話での会話、海外出張などがあります）

営業サポート営業サポート営業サポート （正社員）

応募条件
・ 正確な事務処理能力
・ 英語の基礎知識（中学レベル）
【歓迎】
・ 主体的に仕事に取り組む方
・ なぜだろう・何のためだろうと考える
  のが好きな方
・ 入社後、英語学習に積極的に取り組める方
（海外メーカーとのメール、WEB会議や
電話での会話があります）
　

技術技術技術 （正社員）

応募条件
・ 理工系出身
・ モノ作り・機械いじりが好きな人
・ 普通自動車免許
・ 英語の基礎知識（中学レベル）
【歓迎】
・ 以下の実務経験がある方
　 機械設計
　 分析・計測
　 機器メンテナンス
・ 入社後、英語学習に積極的に取り組める方
（英文資料の読解、海外メーカーとのメール
やりとりがあります）

※共通
就業時間：9時00分～17時30分 (休憩時間:昼60分)
完全週休二日制（土曜・日曜・祝日）　年間休日128日
残業手当：有　別途支給
昇給： (前年度実績) 年1回
賞与： (前年度実績) 年2回　
加入保険・ 福利厚生等：雇用・労災・健康保険・厚生年金
退職金制度：あり（勤続3年以上）
時短、在宅勤務、産休、育休、介護休暇取得実績あり

選考内容 ： 面接2～3回
Web可(最終面接は対面)、SPIあり
※一次もしくは二次で簡単な筆記試験あり
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◆主要顧客

　公的研究機関

　大　　学

　防　　衛

　航空宇宙

　防災・セキュリティ

　分　　析

　半　導　体

株式会社アイ・アール・システム

輸入商社

1993年5月

新坂誠宏、藤井葉子

10,000,000円

10億円

24名

赤外線を主とした光学機器・部品の輸入販売と製造、測定サービス

防衛装備庁、理化学研究所、産業技術総合研究所、物質・材料研究機構

東京大学、京都大学、東北大学、大阪大学、名古屋大学、北海道大学、九州大学

三菱電機、日本電気、富士通、東芝、三菱重工業、川崎重工業、IHI

JAXA、国立天文台、ニコン、IHIエアロスペース

ソニー、パナソニック、能美防災、理研計器

島津製作所、堀場製作所、浜松ホトニクス、横河電機

東京エレクトロン、アルバック、ウシオ電機

〒206-0041 東京都多摩市愛宕4-6-20

TEL 042-400-0373　FAX 042-400-0374

URL　https://www.irsystem.com/

株式会社アイ・アール・システム



挑戦した分だけ、
見える世界が変わってきます
私達アイ・アール・システムでは赤外線を中心とした光学機器の輸入販売をしています。
光学機器と聞くと、一般的には特殊な分野のため、弊社に応募を検討している方でも
不安があるかもしれませんね。はじめは科学に特別興味がなくても、理系科目が得意
でなくてもかまいません。コツコツ勉強と挑戦を続けて「自分、こんなこともできるんだ」
という成功経験を重ねてください。挑戦した分だけ、わかること、できることが広がり、
見える世界が変わってきます。私も営業サポートで入社しましたが、少しずつ会社の
運営に関わるようになり、経営に携わるに至りました。「不安だけど、自分がどのくらい
できるのかやるだけやってみたい」という気持ちをお持ちの方、そんなあなたと一緒に
働いていけたら嬉しく思います。

代表取締役社長

藤井 葉子

技術商社 ・
コンサル
ティング

技術サポート
 ・ 開発

特徴的な
製品

ラインナップ

研究開発の
試験に参加

製品への深い理解や技術
力を背景に、専門的な測定
を実施。顧客の研究開発に
踏み込んだ貴重な経験が
できます。

赤外線関連機器を中心に、
特殊なハイエンド製品を取り
扱っています。

大学、官庁、企業の研究開発
機関など、顧客の研究内容に
精通。製品知識はもとより、
適切な技術アドバイスで支援
します。

設備を揃えており、社内で機器
のカスタムやメンテナンスが
できます。顧客の用途に合わせた
特注での設計製作も可能です。

アイ・アール・システムの特徴アイ・アール・システムの特徴

����������� = 赤外線
アイ・アール・システムは赤外線を中心とした光学関連機器の輸入販売を行う専門商社です

顧客とメーカーをつなぐ光学機器のスペシャリスト
それが私達 です
赤外線というニッチで専門的な分野に特化してきたことによる“他にはない専門知識や経験、ノウハウの蓄積”が弊社の強みです。日々様々な

ご相談に応じる中で、お客様はもちろん、メーカーからも「代理店の中でも珍しい存在だ」と厚い信頼を得ており、営業職や技術職では専門家

（スペシャリスト）として独り立ちできるほどの経験を積める土壌があります。

メーカーと顧客を結ぶ

顧客が必要としているものを、世界中から探し、最適な物を提供する

海外の最新動向を顧客に伝える

顧客の要求やマーケットの情報をメーカーに知らせ、商品開発に役立てる

顧客とメーカーの両方に役立つ存在 

2

3

5

4

1

学習した内容や身につけた技術を実際の仕事
に活かせます

多岐にわたる業務に携わり、仕事の最初から
最後まで一貫して担当できます

専門性を生かし、様々な面白いプロジェクト
に参加できます

プロジェクトで通用する知識・技術力・
マネジメント力・コンサルティング力が
身につき、
特定分野の専門家として活躍できる
『スペシャリスト』に！

アイ・アール・システムには

物を売るだけではない

あなたの力を活かせる環境があります

アイ・アール・システム

メーカーメーカー 顧 客顧 客アイ・アール・システムアイ・アール・システム

技術情報

マーケット情報

輸 入

コンサルティング

ニーズ・トレンド

販 売

弊社の役割
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 ONE DAY
営 業
の一日

 ONE DAY
営業サポート

の一日

▼ ▼
仕事内容

スタッフボイス

お客様から相談される様々な課題に対して製品知識や関連する専門知識を駆使して
的確なソリューションや製品をご提案する「提案営業」を行います。

出社
海外からのメールをチェック！その後、
前日の客先訪問の内容などを上司に
報告し今後の方針などを共有します

▼ ▼

▼
▼

業務開始
国内の取引先を中心に、顧客へのメー
ルや電話など、午後に回答をもらえる
よう午前中に済ませます

ランチ
誰かとランチを食べる人、徒歩1分の
コンビニで、さっと済ませて昼寝する
人など、各々自由にリフレッシュ

▼▼

退社
基本的に残業は少な目なのでプライ
ベートも充実。だからこそ緊急の残業
時には気を引き締めて集中します！

午後開始
都内の客先を訪問。その他、海外への
メール対応など。帰社後は翌日以降の
情報の整理・準備を行います

アイ・アール・システムでは裁量をもって自由に仕事ができると聞いていましたが、実際に自分の考えや

提案を軸にどんどん挑戦することができます。自分の働きに対する成果をより実感できるため、モチ

ベーションアップにつながっています。また、入社前は専門知識や英語力に不安を感じていましたが、

社内外のサポートにより順調に成長することができ、自信とスキルアップにつながりました。国内外の

出張で様々な環境・文化に触れられる点と、残業が少な目でプライベートを大切にできる点も魅力です。

自ら目標と戦略を立てて動きたい方、学ぶことが好きな方にはおすすめな仕事です。Y
営業職　入社6年目

ピックアップ
基本的に問い合わせ対応のため、テレアポ、

飛び込み営業、ルート営業といったアウト

バウンド営業はありません

マーケティング、プロモーション、カスタ

マーサクセスに近い業務も行うため色々な

スキルが伸びます

出張で海外を含む様々な所へ行けるため、

英語を活かしつつ、営業としてスキル・

キャリアを伸ばすことが出来ます

自ら戦略を立てて動きたい方にはピッタリな仕事

▼ ▼

仕事内容

スタッフボイス

事務処理の他、顧客対応やメーカー折衝を行います。
営業をサポートする一方で自分でも案件対応をするなど、内勤営業の側面もあります。

出社
まずはメールチェック。チームメンバ
ーの予定も確認しつつ優先順位をつ
け、一日の予定を立てます

▼ ▼

▼
▼

業務開始
問合せ対応、見積作成、受注発注の処
理、納期管理、メーカーへの問合せ等
を効率よく進めます

ランチ
あっという間にお昼の時間！通勤途中の
お気に入りのお店で買ってきたり、近くに
ランチに行ったり、各々気ままに過ごし
ます

▼▼

退社
普段はだいたい定時に上がりです。ワ
ークライフバランスを重視して無理な
く働ける体制があります

打合せ
業務改善や品質管理向上にむけて
ミーティング。ざっくばらんに意見を出し
合います

サポート業務のため事務処理が仕事の土台ですが、内勤営業・品質管理の要素も多く、１つの物事を進める

にあたり様々な視点に立って取り組めるのが面白いです。少人数の会社のため「あなたはこれだけやっ

ていて。他のことはやらないで」ということが無く、本人次第で色々なことに携われます。たとえ失敗した

としても「失敗も良い経験」と捉え、原因の確認と仕組みの工夫・改善に注力し次に生かすという風土で、

チャレンジしやすい環境です。みんなで伸び伸びやっていきましょう。待ってます！
M
営業サポート　入社15年目

ピックアップ
お問合せ～納品後の不具合対応まで、

営業サポートが一貫対応する等幅広く仕事

に携わります

海外メーカーとの連絡で毎日英語を使用す

るので、ビジネス英語のスキルを伸ばす

ことができます

様々なキャリアパスがあります。自分次第

で、会社の経営全体を見渡せるマネージャ

ーとして経営に参加する選択肢もありえます

裁量をもって色んなことに挑戦したい方におすすめ
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M
営業サポート　入社15年目

ピックアップ
お問合せ～納品後の不具合対応まで、

営業サポートが一貫対応する等幅広く仕事

に携わります

海外メーカーとの連絡で毎日英語を使用す

るので、ビジネス英語のスキルを伸ばす

ことができます

様々なキャリアパスがあります。自分次第

で、会社の経営全体を見渡せるマネージャ

ーとして経営に参加する選択肢もありえます

裁量をもって色んなことに挑戦したい方におすすめ



30年黒字
▼ ▼

仕事内容

スタッフボイス

製品の設計、組立、動作確認。受入検査、出荷検査。お客様への動作・取扱説明。
お客様の要望を聞いての製品カスタム、専門的な機器を用いての計測作業。

出社
メールをチェック。午後に外出がある
ときは、午前中のうちに社内連絡する
など、その日の計画を立てます

▼ ▼

▼
▼

業務開始
午後の外出の準備をしながら社内の
連絡を済ませ、不在中の仕事の段取り
をつけます。他部署営業の技術相談
にも対応

ランチ
車に荷物を積んで出発。昼はチェック
しておいたお店でスペシャルランチを
堪能。午後に向けてエネルギー補充！！

▼▼

退社
帰社後、急ぎの仕事が無いかを確認し退
社。ワークライフバランスを充実させる
観点からも基本的に残業は少ないです

午後開始
客先で計測作業。限られた時間で終る
よう段取り良く作業をしつつ、お客さ
んとの雑談から営業的な情報もゲット！

この仕事で取り扱う製品の多くは非常に特殊で専門的なものです。

予備知識はそれほど必要とされませんが、「現象」を正確に理解することが求められます。なぜなら、先入

観なく実際に起こっている「現象」を正確に捉えることで、様々な製品の取り扱いを理解することが出来

るからです。だからこそ、常に新しいことを学び、自ら知識を広げることに魅力を感じる方ならば働きやす

い職場だと思います。また、大手企業と比べて決まり事が少なく、仕事のやり方に関して自由度が高いの

で、自分の判断で物事を決める事が出来るところも魅力の一つです。M
技術　入社5年目

ピックアップ
取り扱う製品は種類も多く特殊で専門的な

ため、製品に関する造詣が深まります

社内には黒体炉、分光放射計測装置等々の

各種設備を備え、専門知識を持った技術者

が常駐しています

商社ですが、技術や検査にも力を入れてお

り、大学、官庁、企業の研究開発機関とも

繋がっています

知識を広げることに魅力を感じる方ならば

 ONE DAY
技 術
の一日

安定経営

会社の規模は小さいですが、
大企業にも引けを取らな
い安定性です

サポート
学習

セミナー参加や英会話など、
必要に応じ社員の学びを
サポートします

積極的
意見交換

経営陣を含め年齢や立場
に関係なく話をして、よい
意見は積極的に取り入れ
ます

中長期的
成果

目先の数字にとらわれず、
中長期的な視点にたって
成果を見守ります

少ない
残業

月平均10 時間以下
ほとんどの社員は定時で
退社します

取りやすい
有給

年間休日は128日
長いお休みや急なお休み
も取りやすい環境です

導入
テレワーク

家庭環境や要望にあわせて
実施しています

変更可能
就業時間

保育園の送り迎え、通院、
介護など、いろいろな事情
に応じて柔軟に※仕事の習熟度・業務内容、社内の

　人員などを総合的に見て判断

アイ・アール・システムの

　魅力を紹介

一人一人の主体的な取り組みを支える社風・労働環境

ワークライフバランス  を重視

オフィス紹介
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自分の力を試してみたい
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自分の力を試してみたい
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株式会社アイ・アール・システム

採用情報

会社概要

営業営業営業 （正社員）

応募条件
・ 論理的思考力と好奇心をお持ちの方
・ 物事に粘り強く取り組める方
・ 英語の基礎知識（中学レベル）
【歓迎】
・ 理系学科出身者
・ 科学に興味関心をお持ちの方
・ 旅行が好きな方
・ 入社後、英語学習に積極的に取り組める方
（海外メーカーとのメール、WEB会議や
電話での会話、海外出張などがあります）

営業サポート営業サポート営業サポート （正社員）

応募条件
・ 正確な事務処理能力
・ 英語の基礎知識（中学レベル）
【歓迎】
・ 主体的に仕事に取り組む方
・ なぜだろう・何のためだろうと考える
  のが好きな方
・ 入社後、英語学習に積極的に取り組める方
（海外メーカーとのメール、WEB会議や
電話での会話があります）
　

技術技術技術 （正社員）

応募条件
・ 理工系出身
・ モノ作り・機械いじりが好きな人
・ 普通自動車免許
・ 英語の基礎知識（中学レベル）
【歓迎】
・ 以下の実務経験がある方
　 機械設計
　 分析・計測
　 機器メンテナンス
・ 入社後、英語学習に積極的に取り組める方
（英文資料の読解、海外メーカーとのメール
やりとりがあります）

※共通
就業時間：9時00分～17時30分 (休憩時間:昼60分)
完全週休二日制（土曜・日曜・祝日）　年間休日128日
残業手当：有　別途支給
昇給： (前年度実績) 年1回
賞与： (前年度実績) 年2回　
加入保険・ 福利厚生等：雇用・労災・健康保険・厚生年金
退職金制度：あり（勤続3年以上）
時短、在宅勤務、産休、育休、介護休暇取得実績あり

選考内容 ： 面接2～3回
Web可(最終面接は対面)、SPIあり
※一次もしくは二次で簡単な筆記試験あり

会　社　名

業　　種

設　　立

代　表　者

資　本　金

売　　上

従　業　員

業務概要

◆主要顧客

　公的研究機関

　大　　学

　防　　衛

　航空宇宙

　防災・セキュリティ

　分　　析

　半　導　体

株式会社アイ・アール・システム

輸入商社

1993年5月

新坂誠宏、藤井葉子

10,000,000円

10億円

24名

赤外線を主とした光学機器・部品の輸入販売と製造、測定サービス

防衛装備庁、理化学研究所、産業技術総合研究所、物質・材料研究機構

東京大学、京都大学、東北大学、大阪大学、名古屋大学、北海道大学、九州大学

三菱電機、日本電気、富士通、東芝、三菱重工業、川崎重工業、IHI

JAXA、国立天文台、ニコン、IHIエアロスペース

ソニー、パナソニック、能美防災、理研計器

島津製作所、堀場製作所、浜松ホトニクス、横河電機

東京エレクトロン、アルバック、ウシオ電機

〒206-0041 東京都多摩市愛宕4-6-20

TEL 042-400-0373　FAX 042-400-0374

URL　https://www.irsystem.com/

株式会社アイ・アール・システム


